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VERGNICA FARIA

~ Desperte e potencie as suas VENDAS
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Eneagrama: a chave secreta para vender mais.

NN

L



E empresdrio, comercial, empreendedor ou vendedor?
&
Sente-se cansado e sem energia?
Sente que fechar vendas € dificil e desgastante?
Ndo estd satisfeito com os seus resultados ou simplesmente quer
aumentar ainda mais os resulfados?

&

Quer ter mais SUCESSO nas VENDAS?

Entdo este curso é para si!

Vender ndo tem de ser dificil. Vender é inspirar os outros a entrar em

acdo! Porisso é fundamental descobrir o que move cada pessoa. O que

as
faz comprare Porque comprame O que procurame Como podemos

NeliN{ey=8leN
Neste curso descobrird como obter sucesso em vendas, utilizando a uma

das mais poderosas ferramentas: o ENEAGRAMA.




* O Eneagrama é um sistema de identificacdo de perfis de
personalidade, que permite compreender a forma como
cada um dos perfis se comporta, se motiva, como efetua
escolhas e como pode ser potenciado em termos de
atuacdo didria.

¢ |dentificar o nosso Perfil e o daqueles que nos rodeiam

permite-nos desenvolver comunicacdoes mais fluidas e

eficazes, com menor desgaste e melhores resultados.
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* O eneagrama & cada vez mais utilizada no mundo A

empresarial, pelo mundo todo, pelos resultados

fantdsticos que acrescentam.
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Obijetivos Getais:
Compreender a psicologia do sucesso nas
vendas;

Analisar os 9 perfis do eneagrama;

Compreender como compram e vendem cada perfil do

eneagrama;

Desenvolver atitudes e comportamentos impactantes nas

vendas;

Adotar estratégias de vendas consoante cada perfil de

personalidade.



Psicologia do sucesso em vendas.

DinGmica das vendas.
Eneagrama aplicado as vendas.
Carateristicas de cada perfil de personalidade do eneagrama.

Como compram e vendem cada perfil de personalidade.

Estratégias de vendas adequadas a cada perfil de personalidade.

Conteudos
Programaticos



PUblico-Alvo

Comerciais, vendedores, lideres,
empreendedores € todos aqueles que
queiram aprender como vender mais e

melhor.




O curso inclui:

Materiais didaticos, em suporte digital.

Duas sessdes presenciais, dinGmicas e
vivénciais.

Muitos desafios e surpresas.

BONUS: E-book “Prosperidade e
abunddancia”.



Carga Hordri

Investimento por pessoa socios IM e 185€ -n@ ios €.
h

Calendarizacdo O | 2h00-13h00 e das 14h08-A/H00
2




Facilitadora: Veronica Faria

Eu ajudo profissionais, lideres e empreendedores a aumentar os seus
resultados, sem perderem tempo e foco.

* Formadora acreditada, desde 2010.

* Mentora e Coach de Carreira e Lideranga.

* Autora do programa “Sucesso Profissional e Equilibrio Emocional.
* Professora durante 5 anos.

*  Mestre em Gerontologia Social.

* P&s-Graduada em Gestdo de Recursos Humanos.

* Licenciada em Educacdo Sénior.

* Master em Programacgdo Neurolinguistica.

* Certificada em Coaching com Programacdo Neurolinguistica.
* Certificacdo em eneagrama.

* Lider de yoga do Riso.

* Certificada em Oratéria Criativa.
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Mae de uma princesa, que é a minha maior INSPIRACAO.




O meu trabalho € desenvolvido
com o maximo de INTEGRIDADE,
COMPROMISSO, EXCELENCIA,
RESPEITO,
PAIXAO e CONTRIBUICAO para
0 SUCESSO e BEM-ESTAR de

todos 0s que se cruzam comigo.

Verdnica Faria | A despertar o melhor de si



